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Ш С О С И Б Й Р С К И Ш  К Э З : V

Сегодня у  наш его  завода  
ю билей . 3 0  л е т  трудового  

. _ ___  пути - это жизненны й путь,

#  длиною равный трудовой д е ­
ятельности зрелого человека. 

За этот период времени завод  
сумел взрасти и возмужать. На сегодня это 
крупное промышленное предприятие по 
масштабам наш его города, лидер пред­
приятий лесохимии России. Предприятие  
со сложной биограф ией, котором у при­
шлось пережить трудные времена, и толь­
ко благодаря усилиям и проф ессионализ­
му коллектива оно вновь встало в строй.

З а в о д  был о ста н о вл е н  в д е ка б р е  1 9 9 3 г. 
по п р и чи н е  то го , что  в годы  п е р е с тр о й ки  
с в о зн и кн о в е н и е м  новы х гр а н и ц  п о т р е ­
б и те л и  заво д а  о ка за л и сь  за  п р е д ел ам и  
Р о сси и . П о д о р о ж а н и е  э н е р го н о с и те л е й , 
р е зко  в о зр о с ш и е  тр а н с п о р тн ы е  тар иф ы  
сде лал и  н е р е н та б е л ь н ы м  э н е р го е м к о е  
п р о и зв о д с тв о  о сн о в н о го  п р о д у кта - э к с т ­
ракционно й  каниф оли. В 1994г. за в о д  был 
п р е о б р а зо в а н  в А кц и о н е р н о е  о б щ е ств о  
о ткр ы то го  ти п а  (АО О Т) « Л е с о с и б и р с ки й  
КЭЗ>г. Н ачался новы й эта п  в ж и з н и  п р е д - 
прия;|'ия. В св я зи  с  тем , что  п р о и зв о д с тв о  
э кс тр а кц и о н н о й  кани ф о л и  в новы х э к о н о ­
м иче ских  усл овиях  стало нерентабельны м ,, 
была р а зр а б о та н а  п о эта пн а я  п р о гр а м м а  
о сво ения  новы х вид о в  п р о д у кц и и .

П роводя  р е ко н с тр укц и ю  и м о д е р н и за ­
цию  сущ е ствую щ е го  о бо руд о ва ни я , с  я н ­
варя 1995 год а  за в о д  п р и ступ и л  к  вы пуску  
новых, нетрадиционны х для каниф ольно-эк­
с тр а кц и о н н о го  п р о и зв о д с тв а  в и д о в  п р о ­
д укц и и . Было получено  с о сн о в о е  ф лота ­
ционное  синте ти че ское  м асло, олиф а «Ок- 
соль» ,см ола КТ для  п р о и зв о д ств а  ш ин и 
резиноте хнических  изд е л ий , таловая д и с - 
п р о по р ц и о ни р о в а н н а я  каниф о ль для п р о ­
извод ства  с и н те ти че ски х  каучуков . О св о ­
ено п р о и зво д ство  тары  для со б стве н н о й  
п р о д у кц и и . О б щ и й  о б ъ е м  в ы п у с ка е м о й  
п ро д укци и  за  1 9 9 5 го д  со ста ви л  2 0 1 4 т. Н а­
чиная с 1995 год а , за в о д  с та б и л ь н о  до  
ЗОООгода нар а щ ива ет тем пы  р о ста  п р о и з ­
водства. З а  эти  годы  о сва ивае тся  п р о и з ­
водство  пентаф талевы х л а ко в  и вы пуск на 
их о снове  цветны х эм алей  р азличны х м а ­
рок. П редполагая  п робл ем ы  работы  на 
п ри во зно м  сы рье  в усл овия х  ры нка, п р е д ­
п риним аю тся  меры  по со зд а н и ю  п р о и з ­
водств, для кото ры х во зм о ж н о  о р га н и з о ­
вать.; со б стве н н ую  сы рьевую  базу. С этой  
ц е г,.ю  в ф еврале 1998г. м о нтир уе тся  и за - 
п у 1̂ 'а е тс я  за  сче т  с о б с тв е н н ы х  с р е д с тв  
тер пе нтинное  про и зво д ство  по п е р е р а б о т­
ке ж ивицы  и вы пуску  каниф оли , с ки п и д а р а  
и соп утствую щ их пр о д укто в . А ссо р ти м е н т  
про дукции  р асш ире н  до  50 наим е нова ний . 
Выявлены прио ритетны е  направления  р а з ­
вития п р о и зво д ства , налаж ены  п р о и зв о д ­
ственны е связи  с п о ста вщ и ка м и  сы рья и 
о бо значено  свое  м есто  на р ы нке  сбы та

про д укци и . О сновны м и потре бител ям и  на ­
ш ей п р о д укц и и  являю тся  п р е д пр и яти я  по 
п р о и зв о д с тв у  каучука  и р езины  С те р л и то - 
м ака  и О м ска , куда  мы п оставл я е м  ка н и ­
ф оль и см олы  С Ж КТ и КТ. Больш ую  часть  
ф л о то м а сл а  о тп р а в л я е м  в Б е л о р у с с и ю . 
П о тр е б и те л и  л а ка  и эм алей  в о сн о в н о м  
находятся  в С и б и р с ко м  р еги о н е .

В 2000ГОДУ было про изве д е но  р екордное  
для всей  и сто р и и  заво д а  кол иче ство  п р о ­
д уктов  лесохим ии  и ла кокр асочны х м ате ­
риалов. Их валовы й вы пуск в натуральны х 
показател ях составил  10875т. З а  это т  п е ­
р и о д  у д а л о с ь  в ы п о л н и ть  ко л о с с а л ь н ы й  
объем  р ем онтны х р абот зд а ний  и с о о р у ­
ж е н и й , а та кж е  р ем онт и р е ко н стр укц и ю  
оборудования . П р о ­
ве дена  р е ко н с тр у к ­
ция  паровы х котлов 
с  п е р е в о д о м  их  на 
р а б о ту  на тв е р д о м  
топ л иве  ,тем  самы м 
бы ла р еш ена  п р о ­
блема по обе спе че - 
нию  за в о д а  те п л о - 
э н е р ги е й , получена  
эко ном и я  затр ат  по 
т о п л и в у .  К э т о м у  
в р е м е н и  ч е т к о  
сф орм ировались на‘- 
п р а в л е н и я  . п р о и з ­
в о д с т в е н н о й  д е я ­
те л ь н о сти : л е с о х и ­
м иче ское  п р о и зв о д ­
ство, терпентинное  и 
про изво дство  л а ко к ­
р а со чн ы х  м а те р и а ­
лов. Вы росли и с та ­
би л и зи ро вал и сь  по- 
казатели эф ф ектив- |  
ности  производства .

Но пробл ем ы  эф ­
ф ективности  работы  
с е г о д н я  л е ж а т  не  
с т о л ь к о  в н у т р и  
п ре дпр иятия , с ко л ько  в «окруж аю щ ей  д е й ­
ствите льности» . Го во р и ть  о б  эф ф е кти в н о ­
сти  п р о и зв о д ств а  м ож но  то гд а , ко гд а  е го  
продукция востребована , когд а  без п р о сто ­
ев р а б о та е т  о б о р уд о ва ни е , не появляю тся  
л и ш н и е  рабочие  р уки , увел ичива ется  з а ­

работная  п лата  персонал а, р астут  н а л о го ­
вы е о тчисл ения . С тр ем я сь  о гр а д и ть  себя  
о т  н е ста би л ьн о сти  ры ночны х о тно ш ений , 
за в о д  за  посл е д н и е  2  год а  о своил  новы е 
виды  п р о д укто в : л а ки  П Ф -2 1 6 1 , П Ф  -0 2 2 5 , 
В В Д (в о з д у х о в о в л е к а ю щ а я  д о б а в к а ) ,к а ­
б е л ьн у ю  ка н и ф о л ь , см о л у  н е й тр а л ь н ую  
лиственничную , эдитал, расш ирил а ссо р ти ­
м ент эм а л ей  й кра со к . Вы пущ ены  первы е 
п ар тии  водны х кр а с о к , налаж ено п р о и з ­
во д ство  гр у н то в о к  и ш па тл е во к  . В это м  
го д у  начали за н и м а ться  а бсо л ю тно  новым 
для нас  видо м  д е я те л ьн о сти - д о б ы чей  ж и ­
вицы , и уж е  за  это т  сезо н  заготовлены  п ер ­
вые тонны  сы рья дл я  те р п е н ти н н о го  п р о ­
и зво д ства . В п о сл е д н и е  д ва  год а  б ол ьш ое

вн и м а н и е  у д е ­
л я е м  н е с в о й ­
ственно й  п ре д ­
п р и я т и ю  д е я ­
т е л ь н о с т и  
т о р г о в л е .  Мы 
п о с т о я н н о  н а ­
р а щ и в а е м  е е  
обьемы .

В се  эти  м е ­
р оприятия  п о ­
з в о л я ю т  не  
сн и зи ть  ф инан ­
с о в ы х  п о к а з а ­
телей  п р е д п р и ­
ятия, а д а ж е  их 
нарастить .

П р о и з в о д ­
с тв о  т о в а р н о й  
п р о д у к ц и и  по  
итогам  10 м еся­
цев со с та в и л о  
100 .4  %  к у р о в ­
ню  2001  го д а . 
М ы с та р а е м ся  
с о х р а н и т ь  все  
р аб очи е  м еста, 
н е  д о п у с т и т ь  
с о к р а щ е н и я  

чи сл е н н о сти  и уделять бол ьш е  вним ания  
на  п р е д п р и я т и и  с о ц и а л ь н о й  п о л и т и ке . 
Число  р а б о тн и ко в  за  по сл е д н и е  д ва  год а  
вы росло  на 50  человек. В ы полняю тся  все  
условия  кол л е ктивно го  д о гово ра , со д е р ж а ­
щ его  бол ьш ой  перечень социальны х га р а н ­

ти й . З а в о д  с о д е р ж и т  зд р авп ункт , с то л о ­
вую , гд е  п ита н и е  уд еш евляется  бол ее  чем 
на 5 0% ,отп ра вл я ем  де тей  в о зд о р о в и те л ь ­
ные л а гер я , пре д остав л яе м  по в о зм о ж н о с ­
ти  ссуды  и л ь го тн ы е  кре диты  на  п р и о б р е ­
те н и е  то в а р о в  в м а га зи н а х  заво д а . Не д у ­
м аю , что в это м  о тн о ш е н и и  наш а политика  
кар д ина л ьно  и зм е н и тся . В бю дж еты  всех 
ур о в н е й  наш е п р е д п р и я ти е  п еречисл яет 
н а л о ги  то ч н о  в с р о к  и в п олном  обьем е .

О со знава я , что  эко н о м и ч е ска я  ситуация  
для всех  очень  слож ная  .п р е д пр и яти е  в с е ­
гда  стар ае тся  вы полнять свои  о бя за те л ь ­
ства  п е р е д  б ю д ж ето м , п ар тне ра м и , свои м  
персоналом . Работая на и м и д ж  сегодня, т ' 
п р и о б р е та е м  д р узе й , п ар тне ро в , потену^ 
альных п окупателей  с в о е й  п ро д укци и , с ^ ‘ 
е го  то в а р а  уж е  за втр а , тем  сам ы м  у кр е п ­
ляя свои  п о зи ц и и . В се  это  п озвол яет нам 
нар а щ ива ть  сво й  потенциа л , п о сл е д о ва ­
тел ьно  ставя  п е р е д  со б о й  труд ны е  задачи 
и решавших.

Ка к правило, в реш ении поставленных 
дач наш и спе ц и ал и сты  все гд а  проявл!' 
вы со кую  о тв е тств е н н о сть , проф ессион^. 
л и зм , тв о р ч е ски й  по д хо д  и персонал ьную  
и зо б р е та те л ьн о сть . Ч тобы  н и ко го  не о б и ­
деть , я н а м е ре нно  не назы ваю  их имен.

В р а б о ту  н а ш е го  п р е д п р и я ти я  влож ен 
тр у д  м н о ги х  л ю д е й . О собая  б л а года рно сть  
в е те р а н а м  тр у д а , ко то р ы е  се й ча с  у ж е  н а ­
ход ятся  на за сл уж е н н о м  отды хе, а в свое  
врем я  тр у д и л и сь  на за во д е , не ж алея  ни 
вр е м е ни , ни с в о и х  сил , для них  КЭ З  стал 
суд ьб о й . Больш ая б л а го д а р н о сть  те м  ка д ­
р о вы м  р а б о т н и ка м , ко то р ы е  в тр уд н ы е  
годы  уш ли  с за во д а  и уж е  по разны м  п р и ­
чинам  не  см о гл и  ве рнуться  на св о и  р а ­
б о ч и е  м е ста , но для ко то р ы х  за в о д  был 
р од ны м  и за н и м а е т  ва ж ное  м е сто  в их 
тр у д о в о й  б и о гр а ф и и .

С овет д ир ектщ }о в  и ад м инистрация  
б л аго д ар и т за  безупреч>«ыГ. ф у д 'и  п о ­
зд р а в л я ет рабо тников  за в о д а  и в е те ­
ранов п р оизво дства с ю билеем  н а ш е ­
го предприятия и наступаю щ им  Новым  
годо м ! Ж е л а е м  здоровья и благополу­
чия вам  и в аш им  сем ьям !

Б .З О Л И Н , 
генеральны й директ ор ОАО  

«Л е со си би р ски й  КЭЗ»

Главными поставщиками лесохи­
мического сырья (канифоль таловая 
для полимеризации, ЖКТМ, ДТМ, 
скипидар сульфатный) для произ­
водства основной выпускаемой за ­
водом продукции являются заводы 
лесоперерабатывающего комплек­
са. На рынке данного сырья сущ е­
ствует очень жесткая конкуренция 
и ограничения из-за повышенного 
спроса на него в зарубежных стра­
нах и из-за появляющихся новых по- 
требителей-конкурентов (на сегод­
няшний день их число увеличилось 
в несколько раз по сравнению с 
прошлыми годами), начавших про­
изводить аналогичные виды продук­
ции. Поэтому приходится приклады­
вать много усилий, чтобы сохранить 
и по возможности увеличить объе­
мы получаемого лесохимического 
сырья, что пока удается сделать. Для 
этого приходится довольно часто 
выезжать в командировки и до го ­
вариваться с поставщиками.

Рынок крупных потребителей ка­
нифольной продукции (канифоли 
сосновой, смолы КТ, канифоли тал- 
ловой диспропорционированной , 
смолы диспропорционированной

В УСЛОВИЯХ РЫНКА
Целенаправпейное осуществление производственно-сбытовой лрят(ЗЛьност\ 

предприятия на основе изучения рынка и  приспосабливание к нему йроизврдства7 
продукции  -  это основная функция отдела маркетинга нашего предприятия.

Комплекс решения задач, таких, как изучение состояния рынка и его анализ,л 
управление ассортиментом B b m y c K a e tA o H  продукции, ценовая политика по реали­
зуемой продукции, обеспечение предприятия сырьем и материалами позволяет 
нашему заводу быть конкурентоспособным на сегодняшнем рынке.

СЖКТ) не так ш ирок и очень специ­
фичен, это заводы синтетического, 
каучука и шинные заводы.

Если говорить о сосновой канифо­
ли, выпускаемой заводом сезонно (3- 
4 месяца в год) из-за ограничения в 
сырье по причине малого объема его 
заготовок, основные наши потребите­
ли - ш.инные заводы,заводы СК и РТИ. 
В настоящее время в связи с появ­
лением на рынке большого объема 
дешевой китайской канифоли возни­
кают трудности по  реализации нашей 
канифоли, но, несмотря на это, нам уда­
ется реализовать весь произведенный 
объем в сжатые сроки.

Помимо производимой канифоли 
ДК, ведется работа по освоению но­
вого нового вида канифольного про­
дукта - эмульгатора смолы СЖКТ. 
Первую опытную партию в количе­
стве 50 тонн планируется отгрузить 
в январе 2003г.

Благодаря настойчивой  работе 
продвигается на рынок шинных за­
водов заменитель живичной канифо­
ли - смола КТ. Если раньше мы про­
изводили её только мелкими парти­
ями и отгружали контейнерами, то в 
последнее время шинные заводы на­
чинают приобретать ее вагонными 
партиями. Думаем, что это будет по­

стоянный и стаоильныи продукт ре­
ализации.

В производстве лакокрасочных ма­
териалов, а это эмали, грунтовки, 
шпатлевки, акриловые, водоэмульси­
онные краски, олифы, лаки, начиная с 
1995 года сложился рынок наших по­
требителей по регионам Краснояр­
ского края. Новосибирской, Иркутской, 
Читинской областей. Дальнего Вос­
тока и Якутии. Наибольший объем 
реализации продукции ЛКМ  был 
произведен в 2001 году, и, несмотря 
на жесткую конкуренцию в нынешнем 
году, объемы реализации остались на 
прежнем уровне.

М а ркетинговы е  исследования 
рынка ЛКМ  показали, что для даль­
нейш его роста их реализации по­
мимо производства пентафталевых 
эмалей необходимы новые виды во­
дорастворимых красок с высокими 
э ко л о ги ч е с ки м  тре б ова ниям и  к 
ним. В этом год у  были произведе­
ны первые тонны акриловых ЛКМ, 
краска фасадная, краска интерьер- 
ная, грунтовки и шпатлевки. На сле­
дующ ий год  в этом направлении 
работа будет продолжена.

Чтобы быть конкурентоспособным 
на рынке, необходимо производить 
снижение себестоимости продукции, 
сохраняя при этом высокое качество 
изделий массового потребления.

Стремление быть лидером в об­
ласти достижения наименьшей се ­
бестоимости за счет оптимальных 
размеров производств и рынка ре­
ализации продукции, использование 
ресурсосберегаю щ их технологий 
при решении этих задач позволит 
не только удержаться на сегодняш­
нем рьпчке, но и стать лидером про­
изводства в отрасли.

н.гольцов,
ком м ерческий директор


